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CHALLENGE COMMERCIAL 
INTER-CONCESSION
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CONTEXTE
LA SOLUTION
• Un coaching en concession sur 2 journées 

pour encadrer les équipes de vente et relancer 
avec le discours adéquat

• Obtenir des rendez-vous qualifiés lors d’une 
journée de vente privée

• Challenger vos concessions et vendeurs

• Réaliser des ventes rapides immatriculables 
et/ou livrables avant la fin de l’année 
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Nous organisons pour vous les Olympiades, outre une forte fréquentation 
de l’événement, notre objectif est qu’un maximum de vos invités se porte 
acquéreur d’un véhicule.  

Scoring de votre
BASE DE DONNÉE

Note de la qualité

+
Paramétrage et suivi de 

l’évènement en ligne 
UPYOURSOFT

+

CIBLAGE BASE DE DONNÉES
ENTRE 150 ET 200 CONTACTS / VENDEUR

VENTES DE VÉHICULES NEUFS ET D’OCCASION
Clients ayant acheté un véhicule dans les 24 à 60 derniers mois (date de facture)

CLIENTS EN COURS DE FINANCEMENT 
Fin de financement jusqu’en juin 2020

PROPOSITIONS NON ABOUTIES 
Depuis les 48 derniers mois

PRÉCONISATIONS CIBLAGE
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PROCESSUS MARKETING

Envoi des 
emailings

J-5

Envoi 
des MMS

J-2

PAGE WEB D’INSCRIPTION
RÉALISATION ET ENVOI DES CAMPAGNES D’INVITATION
Multi-canal avec des envois e-mail et MMS

LANDING PAGE
Pour l’inscription en ligne de vos invités

CONFIRMATION DES RDV
Par e-mail à la prise de rendez-vous et par SMS le Jour-J

MULTIPLIONS LES CANAUX
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DÉROULÉ DE L’OPÉRATION

J-5Invitation 
email

Coaching téléphonique
et installation de la PLV

Confirmation
SMS

Confirmation
email

Invitation 
MMS

J-2Arrivée du 
Coach J-1 J-JVente

OPÉRATION MILLIMÉTRÉE
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LA BOX 
OLYMPIADES

• Ballons

• X banner

• Affichettes prix

• Affichettes “vendu”

• Noeuds rouges

• Fiches mémo 

• Book de coaching téléphonique

• Tableau des rendez-vous

• Pochettes de rendez-vous

• Book de montage

SCÉNARISER VOTRE SHOWROOM
V E N T E

P R I V É E

ÉQUIPE 
COMMERCIALE 8H-9H 9H-10H 10H-11H 11H-12H 12H-13H 13H-14H 14H-15H 15H-16H 16H-17H 17H-18H 18H-19H 19H-20H OBJECTIFS TOTAL

V E N T E

P R I V É E

C’EST
VENDU

PRIX NORMAL

PRIX SPÉCIAL

ÉCONOMIE

V E N T E

P R I V É E
2 JOURNÉES DE PRIX
TOTALEMENTTOTALEMENT IMBATTABLES IMBATTABLES
1
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VOTRE COACH

• Expert du coaching téléphonique

• Animateur de la journée de vente

• Encadre et accompagne l’équipe

• Prépare les objectifs individuels et collectifs

• Scénarise votre événement

• Accueille l’ensemble de votre trafic 

• Dynamise l’équipe de vente

• S’assure du bon respect du timing 

• Anime les ventes avec vous

CE QUI UNI 
LES HOMMES
C’EST L’AMOUR
DU MÉTIER 

Antoine de Saint Exupéry
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SOLUTION UPYOURSOFT

UNE APPLICATION MOBILE POUR RELANCER

Votre application vous permet d’accéder à l’interface de gestion de votre projet.

Suivez en direct l’évolution de la prise de RDV avec une solution en ligne : 
dashboard.upyoursoft.com

OBJECTIF : 50% DE TAUX DE 
CONVERSION SUR LES RDV
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CHALLENGE 
COMMERCIAL NATIONAL 

INDICATEURS
Nombre de rendez-vous pris par vendeur.
Nombre de véhicules vendus pendant l’opération.

PAGE NATIONALE DES SCORES
Visualisez en direct vos résultats et votre classement parmi le 
réseau participant.

GAINS
Pour les 20 
premiers vendeurs.
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INVESTISSEMENT

2 JOURS 
DE COACHING 

+ 1 JOURNÉE DE VENTE

UpYourSoft

Ciblage et scoring 
De la base de données client

 Campagne d’invitation et de confirmation
Landing page, mail papier, SMS et e-mail

Box PLV

3 950€ HT
+1,09 € HT par invitation papier 

et/ou 0,40 € HT par invitation digitale
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UNE QUESTION ?
CONTACTEZ-NOUS

SERVICE COMMERCIAL

Tél : 02 52 36 06 06
contact@upyourbizz.fr

8 Boulevard René Cassin
72100 LE MANS

www.upyourbizz.fr


